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I. La structure 
 
Conseil d'administration 
 
Le conseil d’administration a été reconduit, cf. PV du conseil d’administration.  
  
 
Salariés 
 
Pas de changement pour les deux salariés de l’association, Li Yixi et Yang Jun, ni pour la 
comptable qui intervient mensuellement. 
  
VSI et stagiaires 
 
Il n’y a de nouveau pas eu cette année de stagiaire. Tout le travail pour l’association 
est assumé par des bénévoles.  
 
 
Bénévoles 
 
L'équipe de Shanghai a continué à jouer un rôle majeur, dans la recherche de 
nouveaux partenaires, la gestion de l’opération des pommes et l’organisation d’une 
vente aux enchères qui a eu lieu en mai 2025, la prochaine étant prévue mi-mai 2026 
dans une galerie d’art de Shanghai sous le patronage du Consul général de France. 
 
Deux jeunes étudiantes en fin de 1ère année de Sciences Po Paris ont fait un stage d’un 
mois dans le cadre de leurs études. La première partie a consisté en une recherche de 
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financement et ensuite elles ont participé au Summer camp. Toutes deux de mère 
chinoise, elles se sont très bien insérées dans l’équipe et ont eu de très bons contacts 
avec nos jeunes. 
 
L’équipe de Paris a de nouveau organisé un Madaifu Express à l’automne 2025 avec 
succès. Elle a continué à gérer le compte bancaire.  Li Jun assure la mise à jour du site 
internet de l’association. 
 
A Pékin une petite équipe a aidé à la vente des pommes 2025. 
  
Structure juridique 
Marieke Reichwein de China Consult est toujours à nos côtés pour nous aider à gérer 
nos relations avec les autorités locales (supervision de la rédaction du programme 
soumis chaque année aux autorités locales, renouvellement du mandat du 
représentant légal du bureau en Chine). Le partenariat se poursuit avec Zhumeng, une 
ONG chinoise de Lanzhou qui reçoit des dons en monnaie locale et les reverse en 
payant les frais de scolarité de nos étudiants. 
  
II. Les outils de communication 
 
Site Web 
C’est l’équipe de Paris qui en assure la mise à jour. 
 
 
Dropbox / Drive 
Le Google Drive installé l’an dernier par Li Jun pour accroître notre capacité de 
stockage et conserver les informations sur les enfants soutenus ou qui ont été soutenus 
et à les mettre à jour, fonctionne bien. Il permet de travailler à distance sur les mêmes 
documents. 
 
Communication interne 
Elle se fait essentiellement sur différents groupes WeChat en fonction des actions (vente 
des pommes, voyages sur le terrain). Nous communiquons avec l’équipe de Shanghai 
par visio-conférence. 
 
Madaifu Flash  
Géré par la secrétaire Paris de l’Association, c’est une newsletter qui permet d'informer 
et solliciter nos donateurs particuliers. 
 
Communication externe 
Nous communiquons déjà sur Facebook et allons coupler avec Instagram. 
 
 
III. Les financements 
 
Levées de fonds 

La vente annuelle des « Pommes de Noël » a permis une part non négligeable du 
budget annuel. C’est le fruit du travail de nombreux bénévoles. 
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Mane est toujours notre partenaire le plus fidèle qui nous verse RMB 100 000 par an 
depuis maintenant plus de 10 ans. 

La lettre de la présidente de l’association faisant part de nos difficultés financières à 
tous nos soutiens et amis a porté ses fruits et nous a permis de poursuivre notre action. 

Un partenariat sur le modèle de celui que nous avons avec Mane est en cours de 
finalisation avec une entreprise française à Shanghai. 

 
IV. Les programmes 
 
Orphelinat Sans murs 
 
Aujourd’hui, à la date de ce rapport, il y a 85 enfants dans le programme, des petits 
ayant été accueillis au cours de la tournée de nouvel an. Ce nombre se maintient, nous 
allons au cours des prochaines tournées accueillir de nouveaux enfants au fil de nos 
rencontres et des besoins.  
 
 
Accès à l’université 
MANE continue à être un partenaire important de ce programme.  
 
 
Summer Camp 2025 
Le Summer Camp a de nouveau été un succès pour les 30 jeunes qui y ont participé fin 
juillet. L’artiste chinoise Wen Fang qui a participé à tous nos summer camp, avec le 
chanteur Hu Ge, de Mongolie intérieure, en ont été les principaux animateurs. Avec les 
autres intervenants ils ont fait de cette semaine un moment d’apprentissage, de 
partage et de joie. De nombreux « Enfants de Madaifu » aujourd’hui étudiants ou déjà 
actifs, ont participé comme encadrants. Leur présence comme « role model »  auprès 
des plus jeunes a été très riche. 
 
 
Voyages sur le terrain 
 
De plus en plus de  jeunes « anciens » de l’association ainsi que des étudiants que nous 
soutenons nous sollicitent pour nous accompagner en particulier pour le nouvel an 
chinois. Cela transforme les tournées en des moments d’échanges émouvants. 
 
 
V. Les partenariats en cours 
 
MANE 
Ce partenariat, signé pour cinq ans en juin 2013 (RMB100000/an) et renouvelé pour 5 
ans en 2018 se poursuit. 
 
Shanghai Young Bakers  
 



4 Les Enfants de Madaifu – 9, rue Rataud, 75005 Paris, France - Association loi 1901  
 

 

Cette année une de nos  jeunes suit la formation de boulanger à Shanghai. En plus de 
15 ans SYB a formé plus de 30 jeunes soutenus par notre association. La plupart d’entre 
eux avaient échoué à l’examen d’entrée au lycée et ont trouvé à travers cette 
formation un vrai métier. Certains travaillent dans des grands hôtels, d’autres dans des 
boulangeries et d’autres encore ont ouvert leur atelier. Il existe entre eux une véritable 
solidarité. 
 
 
 
VI. Les projets 
 

Grâce à un important soutien financier pour 2025 et 2026 l’avenir des Enfants de 
Madaifu est financièrement pratiquement remis à flots. C’est aujourd’hui auprès des 
sociétés françaises implantées en Chine que nous devons trouver un soutien financier 
même si notre impossibilité à recevoir des dons en monnaie locale rendent ces 
partenariats difficiles à mettre en place. 

L’équipe de Shanghai organise en mai 2026 une nouvelle vente aux enchères dans une 
galerie d’art avec le soutien du Consulat général de France.  

 
 
VII. Stratégie/futur 
 
Notre stratégie a toujours été d’avoir un minimum d’un an d’avance en caisse, ce 
n’était plus vrai ces deux dernières années et aujourd’hui nous y sommes tout juste. Il 
faudrait maintenant consolider notre situation sachant que l’aide exceptionnelle que 
nous avons reçue s’arrête cette année. 
 


